OPTICABLE : QUATRE CABLIERS BELGES L"ONT CONCRETISEE...

pticable est née, en 1977, de la volonté de quatre cabliers belges (les Cableries de

Dour, de Charleroi, d’Eupen et Fabricables) désireux d’unir leurs efforts dans la recher-

che encore expérimentale en matiére de fabrication de cébles a fibres optiques.
Lexpérience s’est révélée concluante : la RTT (future Belgacom) lui a fait confiance pour
moderniser son réseau dans le début des années 90 et Opticable est rapidement passée du

stade “d’entreprise en laboratoire” au stade industriel.

Le développement

Vingt-cing ans apres les premiers
pas d’'Opticable dans les locaux
de la Faculté Polytechnique de
Mons, beaucoup de choses ont
changé.

L entreprise, située dans le parc
industriel de Frameries, occupe
aujourd’hui prés d’'une centaine
de personnes et met en oeuvre
250.000 km de fibres optiques par
an, déclinées sur un millier de
produits différents, dont plusdela
moitié est renouvelée chague an-
née.

Son chiffre d'affaires en 2002
s éevait a21 millions d euros.

Gréce au groupe Nexans (ancien-
ne branche cébles d'Alcatel) qui
détient aujourd hui 75 % de son
capital (Ies 25 % restants apparte-
nant a la Cablerie d' Eupen),
Opticable exporte désormais une
grande partie de sa production,
gréce a son expertise, dans les
réseaux LAN (Local Area Net-
work), tout en poursuivant ses
activités historiques dans le do-
maine des tél écommunications.

Son expansion vers |’ étranger
compense laforte diminution dela
demande pour les cables de
réseaux télécoms en raison de la
crise persistante dans ce domaine.

La stratégie de I entreprise vise
aujourd hui a répondre aux be-
soins spécifiques de chaqueclient :
utilisateur et installateur.

Au premier, elle propose la qudité
de fibre adaptée a ses besoins de
transmission et a son environne-
ment, du “sur mesure”, en quelque
sorte.

Pour le second, €elle accroit sans
cesse saqualité de service et déve-
loppe des cébles de plus en plus
faciles a poser.

L’aprés 2001

La crise du secteur des télécom-
munications touche également
Opticable depuis octobre 2001.
“Nous résistons mieux que la
concurrence a cette crise, explique
Chrigtian Simon, Directeur Géné-
ral, car notre société, avec saclien-
tele proche de I’ utilisateur final, a
su diversifier ses activités et ses

spécidités dans ce

métier trés concur-
. rentiel des télécom-
munications”.

En misant sur le
partenariat avec ses
principaux clients,
la société a récem-
ment développé des
cébles répondant a
des applications et
des besoins spécifi-
ques orientés vers :

- laséeurité, en pro-
posant des cébles

résistant au feu et ne dégageant pas de
fumées toxiques,

- lafacilité d’installation, avec des cébles
dénudables sans effort sur une longueur
optimale;

- larentabilité a court termedesinvestis-
sements consentis par les opérateurs télé-
coms, en s adaptant trés rapidement aux
nouvelles techniques de soufflage de
cébles de format réduit, tout en préservant
une grande capacité de fibres.

A terme, le futur est prometteur : la
demande croissante de débit pour Internet
nécessitera des capacités de transmission
de plusen plusimportantes et feraentrer la
fibre optique jusgue dans nos maisons.
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